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Allgemeine Hinweise: Diese Broschire ist kein Emissions- oder Werbeprospekt fiir bestimmte Produkte. Sie dient ausschlief3-
lich dazu, Sie in die Lage zu versetzen, eine erfolgreiche Ruhestandsplanung zu entwickeln, die Ihrer individuellen Situation am
besten entspricht. Sie erhalten dazu ausfiihrliche Informationen und Konzepte. Die Daten und Fakten (Stand: 30. April 2009)
wurden sorgféltig recherchiert. Steuerliche Vorschriften, Konditionen und Marktentwicklungen &ndern sich jedoch kontinuierlich,
so dass Sie diese punktuell iberprifen und aktualisieren sollten, zumal Wertentwicklungen in der Vergangenheit keine Garantie
sind fur zukinftige Entwicklungen. Verbindliche Produktaussagen entnehmen Sie daher bitte ausschlieBlich den offiziellen
Emissionsprospekten der jeweiligen Produktgesellschaften. Die Informationen in dieser Broschire ersetzen keine Steuerberatung.
Um zu ermitteln, ob und welche Kapitalanlage fiir Sie sinnvoll ist, sollten Sie in jedem Fall einen qualifizierten Experten zu Rate
ziehen. Die Haftung fiir die Richtigkeit des Inhalts der vorliegenden Broschire wird ausdriicklich ausgeschlossen.
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Was wird dann mit uns, den heute geburtenstarken

Jahrgangen?

Was wird aus den heutigen, bisher selbst braven
Beitragszahlern? Rechnen Sie doch selbst und
zwar am besten mit dem Schlimmsten!

Wir werden ja, bis auf wenige Ausnahmen, im Ru-
hestand nicht irgendwie zu Hause bewegungslos
im Thermoschlafsack herumsitzen wollen, um bei
,Gute Zeiten - Schlechte Zeiten“ Kalorien zu ver-
meiden.

Wir werden ganz erheblich viel Geld benétigen,
zum Leben und fur die Freuden am Leben. Jeder,
dann noch Ubrig gebliebene Beitragszahler, wj
zu diesem Zeitpunkt also vereinbarungsg
seinen eigenen personlichen Rentner versorden

Beitragszahler erwarten, d
und ohne zu murre
die eigene Famili
anstellt, nur i
oder den

re hinten
de Oma

Die kinftig enen, geknechteten Beitrags-
zahler werden ¥iese Form von Generationenver-
trag schlichtweg als dauerhafte, schauderhafte
Ungerechtigkeit empfinden. Genau dieses reelle
Szenario ist der Grund, warum Sie diese Brosch-
re in den Handen halten. Denn wir alle werden
fir uns selbst schlichtweg eigenverantwortlich ein
Vermoégen aufbauen missen. Oder aber, viele
von uns leben mit der planbaren Aussicht auf bit-
tere Armut als Rentner.

Wirbrauchen Geld im Alter, wir wollen geniefRen
und niemandem auf der Tasche liegen!

d gesund. Also
Urlaub fahren,

n Fetzef™®mlaufen,
&n. Wenn uns mal

Es kann niemanden wirklich beruhigen, dass
tatistisch einige von uns, wegen vorzeitigen
blebens, dieses Problem meistern kénnen. Jeder
von uns strebt danach, eine derart gestaltete
Lésung moglichst lange hinauszuzdgern. Was
also, um Gottes Willen, kénnen wir tun?
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Die immense Verantwortung der Berater

In der Ruhestandsplanung geht es letztendlich um
folgende Bereiche: Um den Vermdgensaufbau, um
die Vermdgenssicherung und um die Absicherung
der existenziellen Risiken. Und diese Bereiche
haben es in sich! Denn das Ziel ist die finanzielle
Freiheit der Klienten im Alter.

Soviel zur Theorie. Ein derartiges Ziel kann eben
nicht durch ein 20-Minuten-Verkaufsgespréch
mit sofortigem Abschluss eines Finanzproduktes
erreicht werden. Dies allerdings ist oft der Fall,
wenn wir auf so manchen, durch Erfolgs- und
Umsatzdruck geplagten Berater, nein ,Verkaufs-
agenten®, eines Geldinstitutes treffen, der uns
,gewinnendem Lacheln“ am Schalter, da
mentan angesagte ,Sonderangebot der Wocfie*,
zwecks Abschluss unter die Nase ha
wir mit der Unterschrift dabei fiir un
Zukunft bewirken.

Ihren Zielen entsp
erteilen. Und

en. Es mussen Fragen zur
d zur existenziellen Risikoab-
werden. Zur Planung der finan-
ziellen Zukunft missen das langfristige Finanz-
management und die finanzielle Unabhangigkeit
des Klienten im Rentenalter im Mittelpunkt aller
Planungen stehen. Dazu erstellen professionelle
Berater zunachst eine ausfiihrliche Ruhestands-
bilanz.

Natlrlich miissen Sie samtliche Beratungsvor-
gange ausfihrlich dokumentiert bekommen, es
sei denn, Sie verzichten darauf. Und, ganz Klar,
Sie sollten vorher Uber die Kosten der Beratung
aufgeklart werden.

Wirwissen, mit Erreichen des 67. Lebensjahres wer-
den wir mit der staatlichen Rente und unserem bis
dahin aufgebauten Vermdgen entweder gut leben
kénnen oder aber auskg mnissen. Sie wer-
Anlageentschei-
. Kompetente,

zutage, dass |Ihr Geld nicht reichen wird.

estehen Sie darauf, dass Sie die Entwicklung
Ihrer tatsachlichen sowie der notwendigen Rente
aufgezeigt bekommen. Lassen Sie sich errechnen,
wie lange lhr Vermdégen reichen wird, wenn Sie dar-
aus monatlich eine Zusatzrente entnehmen. Unter
Einbeziehung der derzeitigen Langfristinflation von
etwa 3 % und unter Bertcksichtigung einer Lebens-
erwartung bis mindestens zum 95. Lebensjahr.
Denn das angenehme Risiko besteht leider, dass
der Eine oder Andere von uns nicht nur die statis-
tischen 85 Lebensjahre erreicht.

Sie werden sprichwortlich Augen machen!

Mit dieser Broschiire wollen wir sicherstellen, dass
Sie sich vor jeglicher Anlageentscheidung absolut
im Klaren sind, Uber die notwendige Kompetenz
und Arbeitsweise lhrer Berater.

Sie gibt keine Empfehlung zu Kapitalanlagen, son-
dern sie zeigt den Weg auf, den Sie beschreiten
missen, um lhre Lésungen zu finden.




Die Schritte der Ruhestandsplanung

Kennenlernen und Prasentation der Arbeitsweise

Ein qualifizierter Berater interessiert sich zunachst einmal fiir lhre persénliche
Situation, lhre Wiinsche, Ziele, Sorgen, Note. Er braucht von Ihnen Informationen
Uber lhren bisherigen Vermdgensstand, Ihr Einkommen sowie iber lhre bisher
bestehenden Finanz- und Versicherungsprodukte. Wie sollte er ansonsten
ein Konzept fir Ihren Ruhestand erstellen? Auch muss er n gegeniber
gesetzliche Informationspflichten erfiillen, Gber seine A und den
Nachweis der Zulassung als Berater.

Dazu ist natlrlich ein erhebliches Vertrauen notwen

Um lhnen eine sogenannt j zu kénnen und um lhnen
st einmal séamtliche, unter obigem
die Daten aufnehmen. Dann erst
isterinderLag Ur wird er in der Regel ein, oftmals
nicht gerade g ngen, denn echte Kompetenz ist teuer. Die
Hoéhe de i erlich nach Art und Umfang der Arbeit.
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d beschlossenen Lésungen in die Wege zu leiten
etreuen. Fir diese Arbeit erhédlt der dann gewahlte gute
rmittlung von Finanzprodukten, einmalige und jahrliche
Finanzprodukten, die er Ihnen offen legt. Dafiir kénnen

Beratung, Hochrechnung und Berechnung der individuell
notwendigen Rendite

Nach ausfihrlicher Berechnung erstellt Ihnen lhr Ruhestandsplaner eine
Ruhestandsbilanz. Ein Konzept, mit dem Sie lhre Situation verstehen und
verandern kénnen. Er sollte Sie ausfuhrlich und in Ruhe dazu beraten, alle ,Fir*
und ,Wider“ beleuchten.

Eine Beratung sollte nicht bedeuten, dass wir von einem scheinbaren Experten,
mittels Fremdwortern und bunten Prospekten, begeistert dazu getrieben werden,
die Ausrichtung unserer Finanzen zu verandern, ohne wirklich verstehen zu
kénnen, was denn mit unserem Geld eigentlich passiert. Eine qualifizierte
Beratung ist mehr. Sie bedeutet anlage- und anlegergerechte Aufklarung.
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Was muss |lhr Berater Ihnen liefern? Wie ermittelt
er lhre Losungen und wie protokolliert er seine

Beratung?

Zunachst einmal muss lhnen jeder Berater grundsatzlich gesetzlich geregelte Informationen liefern
hinsichtlich seines Berufsstandes, Beteiligung an Unternehmen, usw. Er muss lhnen erkldren, warum
er gerade diese vorgeschlagenen Produkte auswéhlt und empfiehit.

Geldanlagen

Genauso wenig wie ein Autohéndler alle Aus-
stattungsmerkmale aller Automarken kennen
kdnnte, ware es lllusion zu erwarten, das ein Ru-
hestandsplaner alle Finanzprodukte auswendig
kennt oder dass er Uberhaupt eine Chance hétte,
alles zu erfahren. Dazu sollte |hr Berater jeweils
spezialisierte, externe Experten kennen, die ihn
mit Informationen beliefern. Es gibt auch Bereiche
wie Einzelaktien, zu denen |hr Berater im freg
Finanzdienstleistermarkt gesetzlich verpflicl
nicht beraten zu durfen.

Es gibt beispielsweise tber 7.000 |

alb noch lange nicht, was in
Zukunft a n laufen wird.

Stellen Sie sich vor, Sie fahren mit 200 auf der
Autobahn, vor sich einen 50 x 80 cm groften
Ruickspiegel und Sie schauen nicht nach vorne,
sondern ausschlielich in den Spiegel, um zu
erfahren, an welchem Hindernis Sie gerade
heil vorbei gekommen sind. ,Management by
Rickspiegel” funktioniert weder im Auto noch
in der Ruhestandsplanung. Es interessiert nicht
immer nur, was gestern am besten war. Es
geht ausschlief3lich darum, herauszufinden mit
welcher Strategie Sie es schaffen kénnen, im Alter
ausreichend Geld zu haben!

Um eine Anlagestrategg
vor allem laufend
erforderlich als eig
analysieren. Frad

schranken. Zum Beispiel auf die Beratung und die
Betreuung seiner Klienten. Niemand kann alles
kénnen, deswegen gibt es eben Experten und
Kapazitaten, die lhre Berater fir Fachaufgaben
heranziehen missen.

Was ist mit der existenziellen
Absicherung?

Auch hier ist das Universum an Produkten riesig.
Wenn |hr Berater lhnen nun beispielsweise
bestimmte Versicherungen vorschlagt, sollte er
Ihnen schriftlich ausfihrliche Informationen Gber
die Gesellschaftsqualitat, Produktqualitat und
Servicequalitat liefern, damit Sie wissen, warum
er gerade dieses und nicht ein anderes Produkt
ausgewahlt hat.

Er muss lhnen dariiber hinaus Rat erteilen und
diesen Rat auch begriinden. Und zwar schriftlich.

Und insgesamt? Grundséatzlich geht es darum,
dass Sie selbst es verstehen und akzeptieren, den
vorgeschlagenen Weg einzuschlagen, mit allen
damit verbundenen Chancen, aber auch mit den
damit verbundenen Risiken.



Rebalancing, die zwingend notwendige Strategie
fir die Ruhestandsplanung

Welche Renditen wéren erzielt worden, wenn
wir die letzten 30 Jahre wie vorher beschrieben,
beispielsweise zur Halfte in Aktien und festver-
zinslichen Anlagen investiert gewesen waren.
Wir haben doch heute Finanzkrise, wéare das im
Ergebnis nicht flrchterlich gewesen?

Wer kann das am besten?

Am liebsten héatten wir dies natirlich durch einen
Manager erledigen lassen, einen Manager, der
immer rechtzeitig in einen Markt einsteigt oder aus-
steigt. Dies bedeutet allerdings, dass er verkauft,
wenn die Kurse oben sind und alle Welt dagege
protestieren wiirde, ,weil es ja gerade so gut la
Dieser Vermbgensverwalter misste ander
immer dann ,einsteigen®, wenn die Kur
ligsten, also massiv gefallen sind. Dies
uns naturlich gewaltig ,Bauchweh
gerade heute, wahrend der Fi
24 Angst zu investieren, denn
noch weiter fallen. Wir brauc

e Anlage aufgeteilt
Ihre individuell notwendige

an in der Rentenzeit:

spriinglich gewahlte Verhaltnis wieder hergestellt.
Sind die Aktien beispielsweise gestiegen, wird
der Gewinn realisiert und damit gesichert, sind
die Werte gefallen, wird aus dem fest verzinsten
(Rentenfonds) Teil des Portfolios nachinvestiert,
also billiger wieder ejg guft. Fir Fachleute unter
rierter ,Cost Average
e, sondern sogar fir
ghomal bei www.

tet.) Diese

gen, vor allem die emotionalen,
bei starke erlusten, kénnen langfristig durch
isziplinierteS Rebalancing reduziert werden.

itte sich, gerade aktuell zu Zeiten der
Finanzkrise, ein Rebalancing ausgewirkt?

Die Ergebnisse eines mit Rebalancing-System
aufgeteilten Depots von 50:50 in Aktien und
Rentenpapieren zeigen: Dieses Verhéltnis wére im
Laufe der Jahre durch sogenanntes ,Rebalancing”
immer gleich gehalten worden. (Gewinne waren
mitgenommen worden, in Zeiten fallender Kurse
ware optimal nachinvestiert und Risiken minimiert
worden). Wir hatten, ohne naher auf irgendwelche
Produkte einzugehen, heute in einer Anlage in den
Weltaktienindex MSCI und den Rentenindex REX,
beispielsweise folgende Ergebnisse:

Angenommen, ein Rentner hatte vor 30 Jahren seinen Rentenentnahmeplan begonnen.

Anlagesumme € 100.000, Entnahmeplan mit 3 % Ratendynamik, zu Beginn € 6.000 pro Jahr:

Rendite 9,73 % trotz Krise.

Rebalancing-Rechner

TEHEAINE R eny Erremn Tid Rry Raradusl ifselinme Mo

Ciaien Be—dnung

sizgabairag 0000 o |

Sparate gl B Babie L ngmi 3 D0y

Erenaneanyih (janreh 000 §|

wrikgean Offerui Anlage | dsan Coibisie &3l (RN e
Srlagetinspenmmng EE ] e L
s (R0 b L]

fatenisischen & Banaphesrs s

B p ez o fan w0 000

ansgadiunr 0

Aetatanong-Fenzde  jIANCh

Ergebnis: Werme tum Ende der Anlagedeser von 3 dahren
Arags CHPsnpy Dafenaer | Oepot MICHT eetatancs

Cepct HIRALARCLD

Anranl Gevannjshine : u b Aneand Gervnnjahng : ] Aapahi Gewisnjahes | =
Angaii \eriustjehne B z Enadvesrt a.50% Emgahl Variustahie B Envesr | 409887 Anzahd Vel paie | 8
Grediler Gawinn TR AT % | Cofpeancousabaliniss Grtliter Gewirn: 4090 % || Cefpeensm miost esal 8D 54T Grafaer Garoinn | 457 4
Grosoa Vadluml 3T a0 Grolaar \ariusl: T 28 el i |
Sxarara T MI™TH f30 %] Depoisufivieng sm Sandsma sy 1545 % | Depotsufisdong am Simadanatr e ang %
[nde Sar Lauthei: 0058 Dapot. Rurie © G4 % | e der Lreit: LR D! Mgl © 3



Buro Sud:
Alpspitzstrasse 8A
82319 Starnberg

Phone: 08151 / 66 66 60
Fax: 08151/4479 11

E-Mail: bentlage@pflugmacher.de
Internet: www.die-ruhestandsplaner.de

Schutzgebihr 19 Euro




